
A C T I V I D A D
¡NO DEJES QUE LA

PALOMA CONDUZCA EL
AUTOBÚS!   

LECTURA EN VOZ ALTA
CON JESSE ALTMAN



C O N V E N C E R M E

En esta historia, la Paloma trata de convencerte, el lector, de
que la dejes conducir el autobús. Trata de sobornarte, pedirte
con los modales, gritar, y prometerte recompensas si la dejes
conducir el autobús. 
 
¿En tu vida, cómo convences alguien para dejarte hacer algo?
En esta actividad, vamos a explorar cómo pides cosas en tu
propia vida. Hay unos partes diferentes de esta actividad, pues
puedes hacerlo en más de una sesión.
 
Debajo, hay unas imágenes de la historia en que la Paloma
usa métodos diferentes para convencerte de que la dejes
conducirel autobús. Después de mirar las imágenes y leer las
palabras, decide cual es el método de persuasión que la
Paloma util ice.
 
Cuando hayas emparejado las imágenes con los métodos de
persuasión, piensa en unas cosas que quieres convencerse a
alguien. ¿Quieres persuadir sus padres que te dejen hacer
algo? ¿Quieres persuadir su hermano hacer algo para ti?
Escribe tres cosas que quieres convencerse a alguien que te
deje hacer o que hace para ti. 
 
Util ice unos métodos de persuasión diferentes y vea cual es lo
más efectivo. Finalmente, cuando hayas hecho todo de eso,
clasifica los métodos de persuasión de más a menos efectivo.
 
 
 
 



C O N V E N C E R M E

E L  S O B O R N O

U N A  R E C O M P E N S A

P I D E  A L G O
M Á S  P E Q U E Ñ O  Q U E
L O  Q U E  R E A L M E N T E

Q U I E R E S

U N A  P R O M E T A

L O S  M O D A L E S

G R I T A R



C O N V EC O N V E N C E R M E
Esc r i be  t r es  cosas  que  qu ie res  convence rse  a  a l gu ien  que  t e
de je  hace r  o  que  hace  pa ra  t i .  

U T I L I C E  U N O S  M É T O D O S  D E  P E R S U A S I Ó N  D I F E R E N T E S  Y
V E A  C U A L  E S  L O  M Á S  E F E C T I V O .



C O N V EC O N V E N C E R M E

P I D E  A L G O  M Á S
P E Q U E Ñ O  Q U E  L O
Q U E  R E A L M E N T E

Q U I E R E S
L O S  M O D A L E SU N A  R E C O M P E N S A

G R I T A R E L  S O B O R N OU N A  P R O M E T A

M Á S  E F E C T I V O

M E N O S  E F E C T I V O

Clas i f i ca  l os  mé todos  de  pe rsuas ión  de  más  a  menos  e fec t i vo .


